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Mission



AlpsCon - Vertriebsplan - Überblick
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Provisionen und Level-
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Provision auf das
schwächere Bein

Die Provision wird immer auf das T.PV
(Team Point Volume) des schwächeren der beiden
Beine (linkes und rechtes Bein) berechnet.



Spillover und Upliner im Alpscon Vertriebsplan

Was ist Spillover? Automatisches
Balancing

Wachstum durch
Upliner



Das AlpsCon Vergütungsfundament

KI-Trading-Reward Trading-Bonus
5%

Level-Bonus

Direkt-Sales-Bonus
3% 

Angepasster Binary Plan
bis zu 20% mehr Provision



Trading Beteiligung

Direkt Beteiligung am Trading Gewinn
profitieren Vertriebspartner

direkten Beteiligung

direkt geworbene Mitglied persönlichen
Refferal-Link
Trading-Beteiligung.

erhalten 5% des wöchentlichen Trading-Gewinns

• Keine Provision bei Verlustwochen!
kein Gewinn entfällt die 5%

Beteiligung



Auto Compounding

• Auto Compounding



Level Bonus

Bonus Auszahlung



Provisions Volumen

Wöchentliches Provisions-
Volumen (CV)

Formel: CV = PV Weak Leg - S.PV

S.PV: Gesamtumsatz im
schwächeren Bein, der bereits
durch frühere Auszahlungen
berücksichtigt wurde

Beispiel-Berechnung über 3
Wochen

Die Provisionsberechnung stellt eine transparente und faire Methode dar,
um Vertriebspartner basierend auf ihren neuen Umsätzen zu vergüten.



Qualifikation/ Kriterien für die Wochenprovision

1.Erreichen des direkten Volumens (D.PV)

2.Erreichen der Zielanzahl direkter
Mitglieder

3.Erreichen des Team-Umsatzes (PV)



Direkt - Aktivitäts - Qualifikation

1.Vier Wochen (30-Tage)

innerhalb eines Zeitraums von 30 Tagen
vollständig erreicht wird



Beispiel - Direkt - Aktivitäts - Qualifikation

Mindestanforderung 30 Tage erreicht nicht erreicht

Beispiel:



Rollierendes 30-Tage-PR-Fenster – einfach erklärt

Phase 1: Vorbereitungszeit
(erste 30 Tage)

Phase 2: Rollierendes
Fenster (ab Dreißigsten Tag)

Wichtiges Rechenprinzip Wichtig



NEU - Direkt-Sales-Bonus

Auf jede direkte Einzahlung 3%
• Kriterien:

• Nicht enthalten:
• Für dich nicht gewertet wird:

Wichtig:
• Leistung wird direkt & sofort belohnt!



Rangtabelle
Level

Level 1: 
Starter

Level 2: 
Member

Level 3: 
Star

Level 5: 
Bronze

Level 6: 
Silver

Level 7: 
Gold

Level 8: 
Platinum

Level 9: 
Ruby

Level 10: 
Emerald

Level 11: 
Diamond

Level 12: 
Purple 

Diamond

Level 13: 
White 

Diamond
Level 14: 
Crown 

Diamond

PV Requirement 
(weaker Leg)

-

-

50.000 ALPS

120.000 ALPS

250.000 ALPS

450.000 ALPS

800.000 ALPS

2.500.000 ALPS

10.000.000 ALPS

15.000.000 ALPS

35.000.000 ALPS

60.000.000 ALPS

85.000.000 ALPS

Level Bonus 
(ALPS)

-

-

500 ALPS

1000 ALPS

1.500 ALPS

2.000 ALPS

2.500 ALPS

5.000 ALPS

6.500 ALPS

8.500 ALPS

10.000 ALPS

12.000 ALPS

15.000 ALPS

Direkt Members 
Downline (Level 

2 or higher)

-

3

8

14

20

25

30

40

55

2 (at Level 9)

2 (at Level 9)

2 (at Level 10)

Commissi
ons (CV) 

PV

-

-

2,25% 

2,75% 

3% 

3,25% 

3,50% 

3,75% 

4%

4,15%

4,25% 

4,35%

4,50% 

Weekly Max 
Pay (ALPS)

-

-

500 ALPS

4.000 ALPS

6.000 ALPS

8.000 ALPS

10.000 ALPS

14.000 ALPS

18.000 ALPS

25.000 ALPS

35.000 ALPS

65.000 ALPS

100.000 ALPS

Direct Volume 
(D.PV)

5.000 ALPS

50.000 ALPS

120.000 ALPS

250.000 ALPS

400.000 ALPS

600.000 ALPS

1.000.000 ALPS

1.400.000 ALPS

1.800.000 ALPS

2.300.000 ALPS

3.000.000 ALPS

4.000.000 ALPS
Level 15 

Royal 
Diamond

120.000.000 ALPS 5.500.000 ALPS 20.000 ALPS2 (at Level 12)4,75% 150.000 ALPS

Level 16 
Legend 150.000.000 ALPS 100.000.000 ALPS 30.000 ALPS2 (at Level 14)5% 250.000 ALPS

Monthly (ALPS)

-
-

2.000 ALPS

16.000 ALPS

24.000 ALPS

32.000 ALPS

40.000 ALPS

56.000 ALPS

72.000 ALPS

100.000 ALPS

140.000 ALPS

260.000 ALPS

400.000 ALPS

600.000 ALPS

1.000.000 ALPS

Level 4: 
Stahl 85.000 ALPS 85.000 ALPS 750 ALPS62,5% 2.250 ALPS 9.000 ALPS

PR-Points 
(ALPS)

1.000 ALPS

1.250 ALPS

1.500 ALPS

3.000 ALPS

5.000 ALPS

8.000 ALPS

12.000 ALPS

14.000 ALPS

16.000 ALPS

18.000 ALPS

20.000 ALPS

22.000 ALPS

24.000 ALPS

26.000 ALPS

Direct 
Sales 
Bonus 
(ALPS)

3%

3% 

3%

3% 

3% 

3% 

3% 

3% 

3%

3%

3% 

3%

3% 

3%

3% 

Trading 
Bonus 
(ALPS)

5%

5%

5%

5%

5%

5%

5%

5%

5%

5%

5%

5%

5%

5%

5%

5%



Beispiel

Direkte Mitglieder
Umsatz

• 25.000$ D.PV

Direkte Mitglieder
in der Downline

14
qualifizierte Direkt
Mitglieder

Point Volume

25.000$

Provision auf
schwächeres Bein

3%

20% Mehr
Provision

bis zu 20 %
mehr Provision

Mindestanforderung

(30
Tagen)



Vorteile für Partner

1.Exklusive Partner-Programme

2.Mentor und Support-System



Schulungs & Weiterbildungsprogramme

Onboarding-Prozess

zuerst an seinen Sponsor
persönlich unterstützt, offene

Fragen beantworte
gesamten Einstieg begleitet

Schulungen

Eigene Academy-Videos in Telegram



Ethik und Compliance

Ethikkodex Rechtliche Richtlinien



AlpsCon
wo Erfolg grenzenlos ist

https://alpscon.ai

office@alpscon.ai

alpscontrading

alpscontrading
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